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Die 3 Phasen des BPWN 2013 
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Der BPWN 1998-2012 – Ergebnisse  
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Finanzierung  
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 63 Business Angels (Unternehmer) 

 Einzelinvestments von 50 T€ bis 2 Mio. € 
 Seed-Finanzierungen  

 Start-up-Finanzierungen 

 Wachstumsfinanzierungen  

 Strategische Investments 

 Finanzinvestments 

 Unternehmenskäufe 

 Frühphaseninvestments 

 Co-Finanzierungen  

 Fördermittel  

 Mezzanine-Kapital 

 Kredite  
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http://www.kfw.de/
http://www.ventegis-capital.de/
http://www.baybg.de/


Fast 175 Mio. € vermitteltes Beteiligungskapital 
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Stand: 09/2011 

Insgesamt 135 Deals 
 
Beteiligungsvolumen 174,8 Mio. Euro 

 
         Business Angels:  30,6 Mio. € 
 
            Strategische Investoren: 2 Mio. € 
 
                 Venture Capitalists: 85,3 Mio. € 
 
                    Öffentliche Investoren: 56,8 Mio. €  

 
 



Know-how 

Zahlen, Daten, Fakten 2012: 
 
 25 Seminare mit 471 Teilnehmern 
 14 Workshops zur Businessplan-

Erstellung mit 195 Teilnehmern  
 40 Veranstaltungen & Vorträge an 

nordbayerischen Hochschulen mit ca. 
2.400 Teilnehmern 

 mehr als 300 Coaching-Gespräche 
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Networking 

Zahlen, Daten, Fakten 2012: 
 
 28 Veranstaltungen (Prämierungen,  
   Abgabepartys, n2 Treff, n2 early) mit    
   2.285 Teilnehmern 
 95 externe Veranstaltungen, auf denen      
   das netzwerk nordbayern aktiv und 
   präsent war 
 ca. 10.000 aktive Personen im netzwerk  
   nordbayern 
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Unsere Sponsoren 
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Folgen Sie uns! 

https://www.facebook.com/netzwerknordbayern.page
https://www.xing.com/net/neno/
http://twitter.com/
http://www.youtube.com/user/Netzwerknordbayern

